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excelius

¢ Antes teniamos problemas con la gestién de los
servidores y la seguridad de los datos. Con Apen,
esto ya no es un problema.”’

(Cuanto tiempo llevas trabajando con Apen?
Trabajamos con Apen desde hace méas de 15 afios y durante
este tiempo, he visto cdmo ha crecido y evolucionado adap-
tandose a los cambios del mercado y demostrando un com-
promiso constante con nosotros.

¢Como te ayudan en el dia a dia?

Apen gestiona todos nuestros sistemas informaéticos, facili-
tando nuestro trabajo diario sin problemas ni preocupacio-
nes. Estamos muy satisfechos con su eficiente y profesional
servicio.

¢Por qué confias con ellos como proveedores?
Confio en Apen como proveedores por su organizacion im-
pecable, eficiencia excepcional y asesoramiento experto en
tecnologia, que nos proporciona tranquilidad y guia estraté-
gica.

iCrees que Apen aporta valor a tu empresa?
¢Como lo hace?

Nos garantiza que nuestros sistemas siempre funcionen
adecuadamente y estén actualizados con tecnologia punta.
Esto nos permite evitar pérdidas de tiempo y dinero, puesto
que confiamos en los expertos para realizar tareas que son
maés eficientes y econdémicas.

\ Carles Amado, socio gerente

{Que necesidad, de las que tenias han cubierto?
Nos han cubierto las necesidades de movilidad y seguridad
de datos de los empleados. Ahora tenemos un acceso
seguro y eficiente a los datos desde cualquier ubicacion.

:Qué solucion te han dado?

Apen ha externalizado nuestros servidores en la nube, in-
cluidas las copias de seguridad. También nos proporcionan
equipos nuevos, gestionan nuestros sistemas de correo,
agenda y documentacion en la nube y asesoran en nuevas
herramientas.

£Qué beneficios te ha aportado?
Ahorro de tiempo en la gestién documental, mejora de la
seguridad (ya no sufrimos pérdidas de datos). Su asistencia
inmediata aporta un valor inestimable.




